


CREACION DE UNA APP
ENFOCADA A LA

ACTIVACION DEL \
COMERCIO LOCAL EN

LOS PAISES




OSWALDO ANGEL \
ARAIZA AMEZCUA



Los paises necesitaran aumentoy
activacion del gobierno local

Las personas necesitan tener alternativas
para continuar generando ingresos desde
su hogar

La implementacion de una nueva app que
favorezca el comercio local es algo
rentable, ya que hay mas celulares que
humanos en algunos paises como México
La tecnologia sera parte fundamental en
las soluciones

La gente no puede salir ni recorrer
distancias largas, por lo que consumir en
su zona es lo mejor



SUPERSTICIONES

e Conlacreacion de una app, podriamos
vincular a muchos comerciantes pequenos
para fortalecer sus ingresos y del mismo
modo reactivar la economia local

e Paralagente serafacildominarlaappy
hacer negocios mediante la app

e Los pequenos negocios aumentaron su
capital social y sus clientes

e Lagenterealizara trueques e intercambios
monetarios para consumir sus productos y
servicios

e Lagentenotendraquerecorrer largas
distancias o salir de casa para hacer
negocios y trueques




DUDAS

Que tantos trueques podran hacer o
negocios la gente podra hacer

Que tanta distancia puede recorrer la
gente en sus dias permitidos para
abastecer sus suministros basicos

Cual puede ser el mejor modelo de
negocios implementable aqui

No sé si desabasto debido a compras de
panico realmente pueda desaparecer en
algunas zonas zonas

Implementacion de transferencias de
dinero en un futuro



FELIPE RODRIGUEZ \
SOLIS



CERTEZAS

La poblacién necesita un medio por el cual
conseguir productos que satisfascan sus
necesidades basicas sin salir de su hogar.

La mayoria de la poblacién puede utilizar un
smartphone con Internet.

Los usuarios necesitan mantener su
economia con lacompray ventade
productos y servicios.



SUPERSTICIONES

e Laappfacilitara el alcance de productos y servicios sin salir
de sus hogares a un costo accesible.

e Laeconomialocal se mantendra gracias al radio en el que
se aplicara el mercado

e Losusuarios lograran una satisfaccion por la eficiencia de
la app.

e Losusuarios lograran una adaptacion rapida alaappy al
método de compray venta.

e Setendra 3 formas de pago, estas facilitaran la manerade
hacer los pagos sin necesidad de salir del hogar




¢Cdomo lograr una eficiencia aceptable
para usuarios?

¢Como llegar a los usuarios de tal
manera que usen la app como su
principal fuente de ingresos y de
consumo?

¢Como hacer unbuenusodelaappy
coémo tener cierto control sobre los
trueques para que no haya una
insatisfaccion entre usuarios?



ANA LUISA ALBARRAN

Certezas

ha disminuido la actividad
comercial por el
COVID-19

hay escasez de productos
y muchos servicios
limitados.

las personas buscan salir
lo menos posible.

alas personas les
preocupa contagiarse.

Supersticiones

las personas tienen mucho
interés en consumir local.

los gobiernos locales,
organismos empresariales y
comerciantes buscan una
solucién para continuar su
actividad econémica.

El aislamiento sera mucho
mas prolongado enla
mayoria de los paises que lo
estimado

habra desempleoy
reduccion de salarios.

Dudas

si a las personas les
interesaria descargar una
nueva app.

si las personas que atienden
tiendas y comercios locales
tienen las herramientas y
conocimientos para ofertar
en un app o plataforma.

si la gente encontraria util el
trueque.

si las medidas sanitarias
podran ser implementadas
con eficacia.



ANDRES ORTIZ



CERTEZAS

*Las pequenas tienda de barrio tienen un
aumento en sus ventas, pero no son muy
conocidas.

*El covid 19 generd un aislamiento total del
mundo cotidiano, el cual nos lleva como
individuos a transformar ideas para subsistir.

*Las filas en los grandes supermercados son
muy largas y pueden aumentar el riesgo de
contagio.

*Los medios tecnoldégicos son una gran
herramienta la cual nos ayuda a minimizar
riesgos de salud y producir ingresos en estos
tiempos de covid19.



SUPERSTICIONES

*Encontrar una App que contenga varios comercios y servicios cerca a casa,
ademas que contenga un intercambio de productos y servicios.

*Ideas para producir ingresos econémicos con vecinos.
*Las tiendas de barrio crecieron en el nimero de clientes.

*La distancias y el aislamiento no son obstaculo para obtener los productos y
servicios de primera necesidad.

*Volver a la economia de la antigliedad en donde el intercambio y el beneficio
mutuo es lo mas importante.



* ¢La gente estaria dispuesta a realizar
intercambio de productos y servicios?

*:La gente estaria dispuesta a pagar con dinero
plastico en vez del efectivo?

*:La capacidad y el acceso a la tecnologia para
todas las personas seria el mismo?

*:Que durabilidad existiria de la app después
del tiempo de la cuarentena?



JOSE FERNEY PINEDA \
GUTIERREZ



Debemos aprender a convivir con amenazas biolégicas y
seguir los protocolos de bioseguridad

Las familias y las personas necesitas opciones de trabajo,
estudio, salud y abastecimiento de comida

Se debe tener facil acceso a abastecimiento sin salir de

C E RT E Z e S casa, solo lo estrictamente necesario.

El relacionamientoy la solidaridad a través de las
plataformas son la solucién para combatir COVID-19



SUPERSTICIONES

No hay nada que hacer todo esta hecho, solo
resta esperar que pase la crisis.

Las personas no van a utilizar la App, estan
demasiado ocupados con sus problemas.

No hay solucién tecnolégica que ayude a
desarrollar la cultura de autocuidado.

En una crisis econémica siempre hay
desabastecimiento y falt de empleo.



Cdémo garantizar el uso de la App?

Cdémo lograr un comercio justo clientes,
empresas y proveedores que ayuden en la crisis.

Cdémo garantizar la seguridad y privacidad de los
datos y el buen uso de los mismos.

Cdomo garantizar la sostenibilidad de la App

Cdémo lograr que el trueque y la prestacion de
servicios sea un modelo exitoso.
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