
Plan de acción

Colombia    arteSANA

Elaborar un listado de posibles aliados

estratégicos para red de artesanos y

artistas de los oficios

Organizar el mapeo por oficio,

técnica, tipo de producto ej:

ertesano, tejedor,pintor,

grafiterio,ebanista,

ornamentador, etc...

Diseñar una presentación

de proyecto para

aliados creadores, de retail

y de diseño

Inivitar a creadores

y entidades

gubernamentales para

que se sumen a arteSana

CONTACTOS

ALIADOS

Muebles Tugo /

comercializacion de

muebles y objetos actuales

Tiene más de 15 tiendas

nacionales y venta online

Muebles & Accesorios

/producción y

comercialización

de muebles de hogar

Easy empresa

nacional de retail

en diferentes

Homecenter

Casaideas

Falabella

Zara

camara de comercio

Recoger la ayuda para

producción: materiales,

maquinaria, materiales

desechados que pueden

recuperarse, etc.

Totto

siart (sistema integrado

de informacion de aseoria

para la artesania) artesanias de

Colombia

organizmo.org

fundación

que da formaciones

y gestiona una plataforma

movil de intercambio

de saberes y tecnologias

y dignifica los saberes

y recursos locales

alcaldia de bogota

con artesanos informales

camara de comercio

Muebles fiotti /

produccion

y comercializacion de

muebles tiendas en

3 ciudades

y actualmente

creando y vendiendo

online

Contactar aliados,

presentarles la iniciativa

y acordar que se sumen

a una de las modalidades de

participación

CREADORES

Mapear grupos de artesanos,

desagregar datos por sexo y

segmentar los indígenas y LGBTI.

Mapear

necesidades

de formación en temas

de venta en línea y de

desarrollo de

emprendimientos

creativos en

general

ESTRATEGIA

Diseñar

diversos modelos

de participación

para aliados y artistas

(venta de piezas,

diseño de nuevas

piezas, diseño de

ediciones de

colección,

contratación de

mano de obra)

Diseñar y

suscribir

acuerdos

de respeto de

propiedad

intelectual de

creadores

Diseñar

soluciones

para desafíos

logísticos de

recolección de

productos Diseñar plan de

monitoreo

y evaluación

Elaborar

presupuesto

Diseñar plan de

mercadeo

Iteración

del proceso

Diseñar plan de

comunicación

Alianzas con

Retails para la

Transformación del

Emprendimiento

arteSANAl

QUÉ

Puntos de retail y diseñadores

suscriben alianza con artesanos

para vender sus productos, utilizar

sus técnicas y o contratar su mano

de obra

CÓMO

Crean una base de creadores

segmentados por sexo, indígenas

y LGBT, y catálogo de piezas ya

existentes listas para comercializar,

de productos por diseñarse que

pueden utilizar materiales y de

técnicas artesanales cuya

elaboración pueda conratarse.

Codiseñan un plan de venta ya sea

en un puntos físicos o virtuales y

de confección de las piezas de

diseño que usarán técnicas

artesanales. 

PARA QUIÉN

Para personas artesanas sobre

todo indígenas, mujeres y

personas LGBT.

Identificar desarrolladores

tecnológicos y especialistas

que puedan donar tiempo para

formar a creadores en

materia de venta en línea

y desarrollo de

emprendimiento creativo

en general

PARA QUÉ

Para incluir a esos creadores en

las iniciativas de puntos de retail y

diseñadores que venden online y

offline


