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I“TE“GIO“ ¢Como mejorar el crecieminto de las empresas creativas en la era digital?

F“E“TE DE I““UVAGIU“ El problema es que los servicios creativos no generaran

mas demanda de compra en su comunidad.
Mnﬁ“"lun En los paises de bajos indices creativos y poca educacion cultural.

TIEM Pn En un periodo de 6 meses visualizaremos los resultados de Ia plataforma.
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ACTORES

ADMINISTRATIVOS
DISENO
: RECURSOS NARANJA DIGITAL PEVURSIS FIVGHTIES
EDUCACION DE LOS ACTORES COMBINADOS VISUALES
ADMINISTRATIVO DISENO

DIFERENCIA DE HORARIOS
FALTA DE INICIATIVA DE ALGUNOS

BARRERAS DEL EQUIPO
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QUE PASARIA SI HAGEMOS unsistema de negocio igital con vato agresado

para productos manufacturados o artesanales que permita la rentabilidad de los servicios creativos
gue se estan perdiendo por la situacion actual Pun MEnln nE |a afiliacion y con rescate

patrimonial nlnlﬁlno n artistas, artesanos, luthiers: muchos de ellos con edad avanzada o
POCOS Iecursos.



ST0RYBOARD

Mi nomh[e es Eco, pertenezco a la gran tribu de la humanidad, mis padres son artesanos, trabajan con mucha
dedicacion y amor.
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sin embargo, empecé a notar que Ia falta de ventas a causa de la pandemia que se vive en 2020 empezd a opacar Ia
calida sonrisa con la que siempre los he visto trabajar.
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Asi que, me puse a inve_stigar, le pregunté _al oraculo de Google por las lormas qlt_ernativas de comercializar tus productos
por la web. Juntos analizamos las oportunidades que nos ofrecen los medios digitales.

DESIJI_IéS de analizar la situacion, sorpresivamente una idea vino a IIII cahez_a: crear un medio digital que pueda jlllllﬂf el
trabalo de todos |_0$ artesanos, personas que se dedican a estos oficios no industrializados y ahora no tienen como
vender sus creaciones por la falta de personas en las calles.




ST0RYBOARD

El consultor solicitd informaciones basicas del negocio y sus productos y servicios para hacer un analisis del mercado y
su competencia. Al identificar los probiemas de el artesano percibio que muchos negocios del mismo rubro se encontraban
en la misma situacion o peor, por el cual el consultor combind su trabajo con una diseiiadora de imagen corporativa para
crear un medio digital.
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S(f penso enun si;tgma virtual de \_renlas en linea aliliando_q_ue uniera a estas empresas, de cualquier persona sin importar su
genero, pais o religion. Generando ingresos extras a los afiliados de los productos vendidos.



S10RYBOARD

Lo que permitio generar la demanda v los talleres se volvieron a lienar, incluso a ampliar.
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npscatamos y honramos el trabajo de nuestros padres, participamos en reconocerlo y certificarlo para que mas gente lo aprecia-
ra y garantizamos que las nuevas generaciones lo conocieran hoy como ayer valorameos su historia.




NOMBRE DEL PRODUGTO: warania vigita

SI.UGAN: UN ESPAGIO PARA TU GREATIVIDAD

INSTRUCGIONES DE US0:

1. REGISTRO CREDITO
2. AFILIACION DE INTERESADOS
3. VENTA Y DIVULGACION

CARACTERISTICR PRINCIPAL:

UNIR COMUNIDADES GREATIVAS EN UN ESPACIO VIRTUAL DE VENTADE
SERVICIOS Y PRODUCTOS, AFILIANDO A PERSONAS A CONOGER UN POGO MAS
DE ESTE PILAR DE INNOVAGION DE GAMBIO.
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