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“ THE ‘B CANVAS BUSINESS MODEL ~

ANTARES

+TECHNOXQSIFS
www._antaresaufomation.com

Early adopters
Usuarios finales
Accionistas
Proveedores de
tecnologia
Desarrolladores

\Capacitacic’)n

ESTRUCTVRA DE COSTOS

negocio.

Realizar pruebas piloto con
clientes iniciales.

Desarrollo de versién inicial
4qil, facil de escalar y
amigable.

Generar oficina de gestién
del cambio. Capacitacidn.
Realimentacién constante de
los usuarios finales

RECUVRSOS CLAVES
Imprescindibles para
lograr tu propésito

Financiamiento,
Desarrolladores, site
centralizado de la
plataforma en la
nube, canales de
difusidn, canales de
soporte

Host de alojamiento de la plataforma.
Equipo de Desarrolladores. Canal de Soporte.

acotado. Perdida de Know-How debido a salida
de personas

a los problemas a través de
una plataforma online,
generando soluciones

El motivo

de tu modelo A corto,
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR 1.,

Proveer una plataforma de soporte remoto,
que sea interactiva, colaborativa, evolutiva, de
facil implementacién y uso, a un costo
accesible y en la que el conocimiento sea
mantenido y almacenado para post-
procesamiento (Big Data, Machine Learning,
Data Science)

METRICAS DE IMPACTS
ambientales y/o sociales esperadas

Mejora de tiempos de resolucién de problemas.
Calidad de las soluciones. Reduccidn de
accidentes. Reduccién de costos. Gestidn de
know how.

— O
/ CADENA DE @< | ACTIVIDADES fq PROBLEMA IDENTIFICADS (X RELACIONES SEGMENTOS )
VALOR & CLAVES XN\ Con los clientes y A quienes les resuelves
Exposicién de personas en campo a agentes de la comunidad de impacto el problema.
Tus partners y/o . . q A quienes le vendes tu
Shareholders Establecer un plan de riesgos. Equipos de trabajo con personal

Acompanamiento
inicial en planta.
Soporte dindmico.
Apoyar y promever
herramientas que
faciliten la gestion del
cambio

CANALES

Vendedores, web de
difusidn, provision
de sistemas demao.
Mostrar casos de
éxito, webinars

FUENTES DE INGRESOS

Modelo de negocio por servicio, a través
de fee mensual de acuerdo a la cantidad
de equipos, usuarios y variables a

monitorear.

propuesta de valor

Los usuarios serian
pesonas de
Mantenimiento,
Produccidn,
Calidad, Proceso,
entre otros.

Los clientes serian
empresas
industriales tales
como siderurgicas,
petroleras,
alimenticias y
cualquier otra que
requiera mantener
un conocimiento
del proceso, sus
problemas y
acciones




