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Desafio

Personas que no pueden utilizar el servicio de transporte público consideradas No esenciales.

Personas de movilidad reducida o de avanzada edad.

Personas que no puedan entregar mercadería, paquetería o aquellas que necesiten

la entrega de mensajería o trámites de gestoría.

1. Desafío: ¿qué problemática o necesidad concreta buscan resolver?



Solución
Servicio de transporte para las personas que necesitan realizar gestiones comerciales y personales del 

pasajero.

Nuestros clientes también podrán acceder a nuestra plataforma digital para adquirir y devolver su 

pasaje, explicando el motivo de su viaje, la entidad donde lo tiene que realizar. Para ello nosotros 

bridamos un servicio integrador. Contacto telefónico. Trato personalizado, con la entrega de un código 

donde ellos abonarían mediante la plataforma digital o en puntos de pagos

¿Qué paga el cliente?

El cliente paga por choferes con experiencias. Un viaje en el día donde realice el trámite deseado y 

pueda volver a su hogar.

Despacho de paquetería y mensajería. Donde la bioseguridad sea recepción con desinfección.

Viajes de turismo hacia microrregiones habilitadas.

¿En que se trasladan?

Minibús Iveco estas unidades usan biodiesel, es un motor de baja emisión de contaminantes, 

respetando Ios protocolos de bioseguridad, como una separación física a través de film transparente, 

desinfección al ingreso. Personal y clientes con uso riguroso de Barbijo y distanciamiento.



Segmento de mercado

PERSONAS CON MOVILIDAD REDUCIDA: 

Personas que requieren de un transporte 

estable, con las adecuaciones necesarias 

para tener un viaje seguro

TRABAJADORES: Buscan tener un 

transporte estable y seguro que los 

lleve a sus lugares de trabajo.

MUJERES EMBARAZADAS: Necesitan un 

transporte seguro para desplazarse a sus lugares 

de trabajo, casa, hospital, etc..



● Policía.

● Subsecretaria de turismo.

● cadenas hoteleras.

● Chocolaterías.

● Empresas petroleras, hidroeléctricas, empresas de servicios.

● Centros médicos.

● Subsecretaría de salud.

Tllevo! contaría como socio a la Empresa de Biodiesel Maikop. Neuquén.

Aliados



● Tllevo! aborda la problemática y brindamos soluciones integrales al contactar con diferentes entidades para poder 

realizar el viaje.

● Tllevo! cuenta con normativas de bioseguridad para que el viaje sea seguro, las unidades estarán equipadas con 

separador film, y las butacas solo serán para una persona.

● Tllevo! es distinta porque estamos innovando en un mundo nuevo donde tenemos pandemia.

Beneficios de usar Tllevo!:

• Mayor cantidad de personas trasladadas que en un taxi remis o en Uber.

• Los clientes se movilizarán para realizar un trámite, despedir a un familiar en su último adiós, asistir a un familiar con 

movilidad reducida.

• Traslado en regiones donde el turismo está permitido con unidades con bioseguridad.

En Tllevo! Tenemos recursos que nos hacen únicos:

● Una plataforma de venta digital para la compra y devolución del pasaje.

● La gestión integral que necesita  el pasajero antes y después del viaje.

● Bioseguridad: Conforme a las normas de CNRT.

● Chofer no tiene contacto con los pasajeros , como en un taxi/remis o Uber. garantizamos el traslado libre de 

contacto entre personas.

● Desinfección antes de cada viaje y provisión de alcohol en gel a los pasajeros.

Valor diferencial



Aplicabilidad

Tllevo! se aplica:

• En Neuquén por la problemática del transporte en pandemia.

• La necesidad de cubrir el turismo en regiones permitidas.

• El traslado de encomiendas, paquetería y mensajería, de personas y 

empresas.

• Traslado de personal a diversas empresas, en vehículos con cumplimiento 

de normativas de salud actuales.



Se encuentra en etapa de ideación, tenemos el MVP,  falta realizar algunas 

validaciones en el mercado al que va dirigido y empezar la construcción 

del sitio web, es un proyecto en etapa temprana.

Estado actual del proyecto



La solución es inmediata, se toma un tiempo de 3 semanas máximo para la 

adecuación de las unidades de transporte y la plataforma web. 

Los pasos a seguir son el contacto con las entidades que requieran nuestro 

servicio y la promoción.

Proyección temporal



Fuentes de ingresos
9. Fuentes de Ingresos: ¿cuáles son sus posibles formas de generar dinero para hacer sostenible el negocio?

PLANES DE TURISMO: Para las personas que 

quieran conocer  otros lugares de Argentina y que 

personas del exterior que quieren conocer la 

provincia.

SERVICIOS DE COURIER: Servicio de 

mensajería, entrega productos, domicilios para 

empresas y personas.

Venta de pasajes por anticipado.



EQUIPO TLLEVO

Equipo y capacidades
10. Equipo y capacidades: ¿quiénes están detrás del proyecto? ¿qué rol ocupa cada una de esas personas en el equipo de

trabajo? ¿qué capacidades tiene el equipo para desarrollar la solución?

Nieto Hugo 

Andrés

Técnico en 

Administración 

de empresa.

Argentina

Mauricio 

Nelson

Desarrollo Web

RR HH

Argentina

Luis Alberto 

Mondaca.

Técnico en 

petróleo y 

Logística.

Argentina

Lina María 

Aristizabal Cardona.

Ingeniera Industrial  

y tecnóloga en 

logística.

Colombia.



CAPACIDADES EQUIPO TLLEVO

El equipo de Tllevo tiene actitudes para:

1. Gestionar los tramites con los clientes.

2. Innovación e investigación de mercado y generar propuesta de valor 

que apunte a un desarrollo sostenible.

3. Capacidades para gestionar la logística de transporte, carga y descarga 

de mercancía y realizar el seguimiento a las diferentes actividades.

4. Desarrollo de aplicativos mediante el desarrollo de software y creación 

de pagina web.

5. Competencia como liderazgo, analista de gerencia y directivas.

6. Aptitudes para planificar y organizar las actividades diarias.

7. Especialista en gestión del tiempo, mejora continua y dirección de 

operaciones

8. Habilidades blandas para tratar a las personas contamos con personal 

capacitado en recursos humanos y psicología organizacional.

El equipo Tlevo cuanta con una amplia experiencia en el sector empresarial, 

tecnológico e industrial y tiene las aptitudes y capacidades necesarias para 

sacar el proyecto adelante y ayudar a que las personas tengan una 

movilidad digna y segura en todo momento y en especial ahora con la 

pandemia, cumplimos con los estándares de calidad y seguridad, para que 

todas las personas viajen con tranquilidad y confianza.



¡MUCHAS 
GRACIAS!


