Lienzo del modelo de negocio

Socios Claves: Actividades claves Propuesta de valor Relaciones con Segmentos de
« Impulsara personasa + SOBRE RUEDAS los cliente clientes
- Gobiernos (MINAM) contribu_iral cui_dado Revaloriza dando un . Publicidad mediante - Empresas que sean
- Municipalidad (San del medlo_am_blente segundo uso a las redes sociales. eco ambientalistas
José) con capacitaciones. redes de pesca, . Mensaies . Nivel
. Incubadoras « Convocara brindando tablas de a . . .
y : * Encuestade calidad socioeconomico Ay
Aceleradoras profesionalescon skate, lo hacemos . Activaci ATLY B
- Angeles conocimientosde de forma divertida y Qe O _
. o keti . BTL. » Tiendas que apoyen
inversionistas marketing. positiva para . WhatsA ) !
.« SSITECHNOLOGIES  * Gestionarredes nuestro mar y para atsapp al medio ambiente
- EX SQUARED sociales. tener una mejor » Telegram
. Pescadoresde la * Publicidad sociedad.
caletade San José * Apoyo de terceros
(Personasque (empresasque
reciclan red de apodyan a mbeJorareI
medio ambiente
pesca) ) Canales

Recursos claves

« Capital de trabajo.
« Estructurafisica.

e Recursoshumanos.
* Proveedores.

Redes sociales:
Facebook, WhatsApp,
twitter
Mediosdigitales:
Paginaweb de la

» Recursos
econdmicos. empresa
* Materialde
seguridad.
* Maquinas.
Estructura de costes Fuente de ingresos
Fijos: Pago de servicios
Variables: - Ventas de tablas de skate hechasa base de red de
* pago de personal. pesca.
: IL'Ce”C'EfE' - Medio de pago: Efectivo, cualquier medio de pago
RIS electrénico.

» Pago de proveedores.
- Pago de alquiler.



